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Tragfähige Strategien entstehen  
durch die optimale Mischung aus  
Bewährtem und Neuem. 
Als unabhängige Berater mit Know-
how und Erfahrung im Bankwesen 
führen wir beides zusammen —  
für Ihren Unternehmenserfolg.

Frank-Dieter Geier
Maik Röben

Geben Sie jetzt die richtigen Impulse!
Der Erfolg Ihrer Bank wird heute 
mehr denn je beeinflusst von viel-
fältigen, sich ständig ändernden 
Faktoren. Deren komplexe Verzah-
nung erschwert immer mehr die 
Orientierung.

Wir schaffen für Sie den Überblick 
über Ihr individuelles Potenzial und 
unterstützen Sie bei der Umset-
zung.
Damit Sie Ihren Erfolg jederzeit
gezielt selbst steuern können.

Bei schönem Wetter gut aussehen kann 
jeder. Erfolg hat aber nur, wer auch bei 
schlechter Sicht die Orientierung behält.
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... da ist die Konkurrenz groß.
Das Niedrigzinsumfeld einerseits 
und die zunehmende Digitalisie-
rung andererseits stellen beson-
ders Ihren regional orientierten
Vertrieb vor große Herausforde-
rungen.

Unsere jahrelange Erfahrung in
der Beratung und Begleitung von
Banken zeigt: Für langfristigen
Erfolg reicht eine betriebswirt-
schaftliche Betrachtungsweise
allein nicht aus.

Mit unserem speziellen Knowhow
und einer besonderen mathemati-
schen Methodik unterstützen wir 
Sie bei der Bewertung und Opti-
mierung Ihres Filialvertriebs.

In drei Phasen erarbeiten wir ein 
Handlungsportfolio und begleiten 
Sie bei der Umsetzung.

Wir ermitteln und bewerten die 
für Ihr Geschäftsgebiet relevanten 
Markt- und Potenzialdaten.

Bei der folgenden Bewertung 
der Standorte setzen wir die be-
triebswirtschaftlichen Kennzif- 
fern mit den infrastrukturellen 
Gegebenheiten in Zusammen-
hang. Als Übersicht erhalten  

Gemeinsam mit Ihnen erarbeiten
wir eine zukunftsträchtige Archi-
tektur Ihres Geschäftsstellennet-
zes — eine, die den Stürmen der 
Zeit standhält.

Dabei berücksichtigen wir de- 
mografische Entwicklungen und 
simulieren künftige Szenarien. 
In „Potenzialsteckbriefen“ stellen 
wir die aktuelle Ausschöpfung 
Ihres Marktpotenzials dar. 

Sie aussagekräftige „Filialsteck-
briefe“.

Ergebnis ist die Definition Ihrer 
künftigen Filialarchitektur mit 
konkreten Maßnahmen für Ihre 
Geschäftsstellen.

Fundierte Analyse in 3 Phasen — auf einen BlickAusgetretene Wege gehen viele ...

Phase 1 
Erhebung der Markt-
potenzialdaten und 
Simulation demogra-
fischer Auswirkungen

Phase 2 
Bewertung der be-
triebswirtschaftli-
chen Aufstellung

Phase 3 
Erstellung Filialport-
folio und Ableitung 
der Handlungsemp-
fehlungen


